Aufforderung zur Angebotsabgabe: Generierung von hochwertigen Gesprachsterminen mit
ansiedlungswilligen Unternehmen (national und international)

Sehr geehrte Damen und Herren,

die Invest in Mecklenburg-Vorpommern GmbH (Invest in MV) ist die Wirtschaftsfordergesellschaft des
Bundeslandes Mecklenburg-Vorpommern. Als ,,One-Stop-Agency” wirbt sie fiir den Wirtschaftsstandort
Mecklenburg-Vorpommern und ist Partner fiir alle Unternehmen, die nach Mecklenburg-Vorpommern
expandieren wollen. Im Rahmen der MaRnahmen des ,,Standortmarketings fir wertschdpfende
Unternehmensansiedlungen” plant die Invest in MV GmbH die Durchfiihrung einer Verhandlungsvergabe zur
Vergabe eines Auftrages an ein Dienstleistungsunternehmen zur Akquisition von ansiedlungswilligen
Unternehmen aus dem deutschen (u.a. BY, BW, NRW) und europdischen (u.a. Osterreich, Schweiz,
Niederlande, Skandinavien) Mittelstand. MalRgabe fiir die Durchfiihrung dieses Beschaffungsvorhabens sind die
aktuell giltigen landesvergaberechtlichen Bestimmungen in Mecklenburg-Vorpommern (insb. Vergabegesetz
MV und Vergabeerlass MV) und die allgemeinen Bestimmungen der Unterschwellenvergabeordnung (UVgO).

. Beschreibung des Auftrages:

Das Land Mecklenburg-Vorpommern unterstiitzt die Ansiedlung von produzierenden Unternehmen aus den
Branchen Erneuerbare Energien, Erndhrungsindustrie, Maritime Industrie, Maschinenbau, Medizintechnik,
Kreislaufwirtschaft, Biookonomie und Biotechnologie sowie Pharmazie aus dem nationalen und internationalen
Mittelstand aktiv, um die wirtschaftliche Struktur der Region nachhaltig zu gestalten. Vielversprechende Markte
und eine hervorragende Infrastruktur, qualifizierte Arbeitskrafte, gewinnbringende Synergien und schnelle
Genehmigungen, eine gesunde Umwelt sowie Investitionsférderungen beglinstigen die Ansiedlung neuer
Unternehmen aus aktiven VermarktungsmafRnahmen wie dieser Lead Generation. Unterstiitzt werden die
hiesigen Unternehmen durch Netzwerke, Hochschulen und Forschungseinrichtungen, mit denen innovative
Ideen zu marktfahigen Produkten entwickelt und somit die Wertschépfung in der Region gesteigert werden.
Renommierte Unternehmen, wie u.a. Ypsomed AG, Cortronik GmbH, Liebherr MCC-tec GmbH, APEX Energy
GmbH, Dr. August Oetker Nahrungsmittel KG, BVS Systemtechnik GmbH, Cosun Beet Company GmbH & Co. KG
wissen die Standortvorteile von Mecklenburg-Vorpommern zu schatzen. Dynamische Entwicklungen sowie
steigende Beschéftigungszahlen zeigen das Zukunftspotential von Mecklenburg-Vorpommern.

In Deutschland sind die mittelstandischen Unternehmen das Riickgrat der Wirtschaft. Damit ist gemeint, dass
die Unternehmenslandschaft in Deutschland insbesondere von mittelstdndischen Unternehmen gepragt ist,
welche den lGberwiegenden Teil der gesamten Wirtschaft ausmachen. Mittelstédndische Unternehmen sind
entscheidend fiir Wachstum und Wohlstand einer Volkswirtschaft. Sie schaffen Arbeitsplatze, bilden junge
Menschen aus und pragen durch Investitionen die Wettbewerbsfahigkeit Deutschlands. Mittelstandische
Unternehmen sind ein wichtiger Faktor gerade fiir Iandliche Regionen. Dort mangelt es oft an Arbeits- und
Ausbildungsplatzen, da grofRe Konzerne eher in Ballungszentren Jobs schaffen. GroRe mittelstandische
Unternehmen sind nicht nur in Baden-Wirttemberg und Bayern konzentriert, sondern auch in Nordrhein-
Westfalen. Gerade aus diesen genannten Punkten ist es sinnvoll, mittelstdndische Unternehmen in das
Bundesland Mecklenburg-Vorpommern einzuladen. Zudem wird entlang der Wertschépfungsketten die Nahe
der Zuliefererbetriebe immer wichtiger, sodass neue Vertriebswege oder Expansionen in Erwagung gezogen
werden, um die Markte im Norden Deutschlands oder in Skandinavien fiir sich zu gewinnen.

Laut dem Statistischen Bundesamt gab es im Jahr 2023 etwa 92.870 Unternehmen im Mittelstand. Im
deutschen Unternehmenssektor waren im Jahr 2023 rund 35,9 Mio. Personen abhdngig beschéftigt. Rund 19,1
Millionen — und damit mehr als die Halfte der abhangig Beschaftigten in Unternehmen — haben ihren
Arbeitsplatz in einem KMU. Sie erwirtschaften die Halfte der Nettowertschopfung in Deutschland und bieten
mehr als 75 Prozent der Ausbildungspladtze an. 96 Prozent der deutschen Exporteure sind mittelstdndische



Unternehmen (Quelle: Statista GmbH). Etwa ein Drittel der Innovationsleistung deutscher Unternehmen
kommt von Mittelstandlern. Diese Leistung kommt im Wesentlichen von Unternehmen, die kontinuierlich
Forschung und Entwicklung betreiben: 35 Prozent der Ausgaben fiir Innovationen und 38 Prozent der Ausgaben
fiir Forschung und Entwicklung (Quelle: Bundesverband der Deutschen Industrie).

Aktuell belasten die Auswirkungen der ansteigenden Energiepreise und der hohen Inflation sowie die
allgemeine weltwirtschaftliche Schwache die deutsche Wirtschaft und somit auch den Mittelstand deutlich, die
Wirtschaft in Europa befindet sich aktuell in einem erheblichen Verdnderungsprozess. Mecklenburg-
Vorpommern kann u.a. mit dem Label ,,griine Produktion” mit erneuerbaren Energien sowie ausreichend
vorhandenen Produktions- und Gewerbeflachen in dieser Situation bei Unternehmen unterschiedlichster
Branchen mit einem Alleinstellungsmerkmal punkten.

Ziel der Lead Generation ist es, durch eine gezielte Ansprache — Lead Generation — hochwertige
Gesprachstermine mit ansiedlungswilligen Unternehmen zu generieren und danach im direkten Austausch
Uber ein personliches Treffen und/oder durch die Teilnahme bei einem Business Event direkte
Kommunikationsmoglichkeiten mit der Politik und der Wirtschaft aus Mecklenburg-Vorpommern aufzubauen.
So kénnen direkt im Gesprach weitere Antworten auf Fragen gegeben werden und gemeinsam mit dem
Wirtschaftsministerium und Invest in MV konkrete Ansiedlungsoptionen aufgezeigt werden.

Als Zielgruppen werden Unternehmen aus dem produzierenden Gewerbe mit Ansiedlungsinteresse identifiziert,
mit folgenden Branchenschwerpunkten: Erneuerbare Energien, Erndhrungsindustrie, Maritime Industrie,
Maschinenbau, Medizintechnik, Kreislaufwirtschaft, Biookonomie und Biotechnologie sowie Pharmazie. Die
Branchen sind dabei sehr weit gefasst und schliefen Zulieferer und angrenzende Segmente ein. Mit dieser
Ausrichtung sehen wir Potential fir weitere wertschopfende Ansiedlungen. Als ansiedlungswillige Unternehmen
werden Firmen verstanden, die aktiv auf der Suche nach einem weiteren oder alternativen Standort zur
Errichtung einer neuen Produktionskapazitat sind.

Die folgenden formalen Kriterien zur Generierung von hochwertigen Gesprachsterminen mit nachfolgendem
persénlichem Kennenlernen gelten fir Direktansprachen:

1. Es werden Gesprachstermine mit Entscheidungstragern (Geschaftsfiihrung, Business Development
Manager 0.3.) der jeweiligen Unternehmen vereinbart.

2. Die MindestgroRe der Unternehmen betrdgt 100 Mitarbeiter. Der Fokus liegt auf produzierendem
Gewerbe.

3. Die Qualitat der Gesprachstermine wird folgendermalen unterschieden:

a) Gesprache bzw. personliche Termine mit kurzfristigen Investment Leads bzw. neuen
Unternehmen, die noch nicht in MV vertreten sind: Unternehmen, die ein klar definiertes
Ansiedlungsprojekt in Deutschland planen, mit Mecklenburg-Vorpommern als potenziellem
Standort, im Laufe der nachsten 12 Monate.

b) Gesprdache bzw. personliche Termine mit mittelfristigen Investment Leads bzw. mit den
Bestandsunternehmen, die direkt oder durch ein Partnerunternehmen bereits in MV
vertreten sind: Unternehmen, die ein eindeutiges Expansionsinteresse in Deutschland haben
(innerhalb der nachsten 36 Monate) und Genaueres Uber die aktuellen Standortvorteile in
Mecklenburg-Vorpommern erfahren méchten.

4. Die Unternehmen interessieren sich fiir eine Ansiedlung und mochten nicht ausschlieBlich Gber
Vertriebsmoglichkeiten in Mecklenburg-Vorpommern informiert werden.

5. Es werden keine Termine mit Dienstleistungsunternehmen, Hochschulen und anderen
Wirtschaftsférdergesellschaften vereinbart.

Il Leistungsgegenstand:

1. Erstellung eines detaillierten Projekt-, Zeit- und Kostenplans zur Vorgehensweise und Methodik:



a. z.B.: Analyse des aktuellen Zielmarktes zur Selektion erfolgsversprechender Unternehmen
z.B.: Erstellung einer Nutzenargumentation fir den Wirtschaftsstandort Mecklenburg-
Vorpommern im jeweiligen Bereich mit anschlieRender Auswertung, welche Standortkriterien
fir die ansiedlungswilligen Unternehmen aus diesem Teilbereich von hoher Bedeutung sind
(beispielsweise Hafennahe, Forschungsinstitute, Rohstoffverfiigbarkeit etc.)

c. z.B.: Uberpriifung des eigenen Netzwerkes auf ansiedlungswillige Unternehmen

Identifizierung von ansiedlungswilligen Unternehmen.
Abgleich der vorselektierten Kontakte mit Invest in Mecklenburg-Vorpommern GmbH.
Erstansprache der Unternehmen und Auslotung der Ansiedlungsabsichten.
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Vereinbarung der Gesprachstermine fiir Invest in MV mit Entscheidungstragern der ansiedlungswilligen

Unternehmen als persénliche Einzeltermine und/oder durch die Teilnahme bei einem Business Event.

Erstellung regelmaRiger monatlicher Projektstatusberichte.

7. Aufarbeitung und Ubergabe der kompletten Kontaktdaten und Nutzungsrechte der angesprochenen
Unternehmen inklusive Firmenprofile an Invest in MV.

8. Projektzeitraum: Der Projektzeitraum beginnt am 01.03.2026 und endet am 31.12.2026.

Weitere Einzelheiten zum Leistungsgegenstand entnehmen Sie bitte dem beigefiigten Vertrag. Bitte
unterbreiten Sie uns ein Angebot, wie viele Termine durch die Direktansprache in dem vorgegebenen Zeitraum
zu den angegebenen Konditionen von lhnen generiert werden. Bitte beachten Sie hierzu auch die angestrebte
erfolgsorientierte Vergiitung der Termine (siehe Punkt Ill.).

. Umfang des Auftrages

Fir den Auftrag steht ein Budget von hochstens 50.000,00 € (inklusive der in Deutschland gesetzlich
geschuldeten Mehrwertsteuer) zur Verfiigung.

Bitte unterbreiten Sie uns ein Angebot fiir ein Zahlungsmodell unter Beriicksichtigung der o.g. Aspekte:
Direktansprache, erfolgsorientierte Vergitung fiir kurzfristige und mittelfristige Investment Leads. Diese
Erfolgsvergiitung ist im maximalen Budget von 50.000,00 € inklusive der in Deutschland gesetzlich geschuldeten
Mehrwertsteuer enthalten. Die Rechnungslegung erfolgt je eingereichtem und akzeptiertem Investment Lead.
GemaR § 56 der Landeshaushaltsordnung (LHO) Mecklenburg-Vorpommern sind keine Vorauszahlungen vor
Empfang der erfolgten Leistung(en) moglich. Die Rechnungslegung kann monatlich erfolgen.

Iv. Bedingungen des Vergabeverfahrens

1. Auskiinfte zu den Vergabeunterlagen

Fragen der Bieter zum Vergabeverfahren oder zu den Vergabeunterlagen sind ausschlieBlich schriftlich per E-
Mail oder per Brief an die in Punkt 8.5 bzw. 8.6 genannte Stelle zu richten. Sie werden in transparenter und
gleichbehandelnder Weise beantwortet.

2. Unklarheiten in den Vergabeunterlagen
Enthalten die Vergabeunterlagen nach Auffassung des Bieters Unklarheiten, die die Preisermittlung beeinflussen
kénnen, so wird ein entsprechender Hinweis per E-Mail an die unter Punkt 8.5 genannte Stelle erbeten.

3. Offnung der Angebote
Die Offnung der Angebote erfolgt am 23.02.2026 12:00 Uhr. Bieter sind zur Angebotsdffnung nicht zugelassen.

4, Prifung der Eignung der Bieter
Offentliche Auftrige werden nur an fachkundige und leistungsfahige (geeignete) Unternehmen vergeben, die
nicht nach den §§ 123 und 124 i. V. m. § 31 UVgO ausgeschlossen worden sind. Die Priifung der Eignung der



Bieter erfolgt unter den Gesichtspunkten der finanziellen und wirtschaftlichen sowie fachlichen und technischen
Leistungsfahigkeit insbesondere anhand der in Ziffer 8.2 genannten Unterlagen, Erklarungen und Nachweise.

5. Datenschutzklausel
Die von den Bietern erbetenen personenbezogenen Angaben werden im Rahmen des Vergabeverfahrens
verarbeitet und gespeichert.

6. Hinweis, sofern kein Angebot abgegeben wird

Es steht den Angeschriebenen frei, auf diese Aufforderung zur Angebotsabgabe kein Angebot abzugeben. Fir
diesen Fall wird um eine kurze Mitteilung an die unter Ziffer 8.5 genannte Stelle gebeten.

7. Angaben zum Verhandlungsvergabeverfahren

7.1. Die Auftraggeberin behalt sich ausdriicklich vor, bei den Bietern ergdnzend Verhandlungsgesprache
anzufragen und wird sich hierzu rechtzeitig mit den Bietern wegen weiterer Einzelheiten und zur
Terminkoordinierung in  Verbindung setzen. Dabei werden insgesamt der Transparenz- und

Gleichbehandlungsgrundsatz beachtet.

7.2. Gegenstand der Verhandlungen kénnen Zielgruppen der Termingenerierung und das Zahlungsmodell
zur erfolgsorientierten Verglitung sein.

7.3. Die festgelegten Zuschlagskriterien bleiben unverandert.

7.4. Zuschlagskriterien
Einzelheiten zu den Zuschlagskriterien, einschlieBlich deren Gewichtung entnehmen Sie bitte Punkt V.

8. Angebots- und Bewerbungsbedingungen

8.1. Form und Inhalt der Angebote

8.1.1. AuRere Form

Angebote per Post oder Kurier sind als solche zu kennzeichnen und in einem fest verschlossenen Umschlag bei
der unter Ziffer 8.6. angegebenen Stelle einzureichen.

8.2. Beizufligende Unterlagen

Flr die Beurteilung der Eignung des Bieters sind folgende Unterlagen, vom Bieter unterschrieben mit
dem Angebot einzureichen:

8.2.1. Aktuell giiltiger Auszug aus dem Gewerbezentralregister.

8.2.2. Unterschriebene Eigenerkldarung (ber die Jahresbilanzsumme, den Gesamtumsatz des
Bewerbers und seinen Umsatz fiir entsprechende Dienstleistungen in den letzten drei
Geschaftsjahren.

8.2.3. Eigenerklarung, dass kein Insolvenzverfahren gegen den Bewerber lauft, bzw. dass keine
Liquidation stattfindet.

8.2.4. Eigenerklarung, dass die Steuerverpflichtungen gegeniber der Finanzbehorde erfiillt worden
sind.

8.2.5. Ein Nachweis Uber zwei wesentliche, mit dem Auftragsgegenstand eng verbundene und

innerhalb der letzten drei Jahre erbrachte Leistungen (Referenzen), jeweils mit einer
aussagekraftigen inhaltlichen Beschreibung, ferner mit Angabe des Rechnungswertes, der
Leistungszeit sowie der offentlichen oder privaten Auftraggeber der erbrachten
Dienstleistungen.



8.2.6. Eine Eigenerklarung, aus der das jahrliche Mittel, der vom Bewerber in den letzten drei Jahren
Beschéftigten und die Anzahl seiner Flihrungskrafte ersichtlich ist.

8.2.7. Unterschriebene Mindestlohnerklarung gem. 11.1.3 und 1.4 des Vergabeerlasses MV

8.2.8. Nachweis ausreichender Berufshaftpflichtversicherungsdeckung (Versicherungssumme
mindestens 100.000 € zur Abdeckung von Vermdgensschiaden, einschlieRlich
Schadensersatzforderungen, immaterieller und sonstiger finanzieller Schaden sowie
Sachschdden) durch Vorlage der Versicherungspolice.

Die Nachweise / Erkldrungen diirfen nicht alter als 4 Monate sein, gerechnet vom Datum des Eingangs bei der
Invest in Mecklenburg-Vorpommern GmbH.

8.3. Kostenerstattung
Die Angebotserstellung wird nicht vergiitet. Die Vervielfdltigungskosten fiir die Versendung dieser
Angebotsunterlagen werden nicht erstattet.

8.4. Nebenangebote/Anderungsvorschlige
Nebenangebote sind nicht zuldssig.

8.5. Bieterfragen

Sie haben die Moglichkeit, bis zum 09.02.2025 um 12:00 Uhr Bieterfragen per E-Mail zu stellen. Diese werden -
flr alle Interessenten einsehbar — fortlaufend anonymisiert beantwortet. Bitte adressieren Sie lhre Fragen an
folgende E-Mail-Adresse malieva@invest-in-mv.de.

8.6. Abgabe der Angebote
Angebote miissen bis zum 23.02.2026, 12:00 Uhr per Post oder E-Mail bei der folgenden Stelle eingegangen sein:

Invest in Mecklenburg-Vorpommern GmbH
z.Hd.: Dr. Elena Malieva, Senior Beraterin
Schlossgartenallee 15

19061 Schwerin

E-Mail: malieva@invest-in-mv.de

Fristgerechte Angebote per E-Mail werden akzeptiert. Spater eingehende Angebote werden nicht beriicksichtigt.
Die Auftraggeberin behilt sich die Nachforderung fehlender bzw. unvollstandiger Unterlagen vor. Dies gilt nicht
fiir Angebote, die nicht die erforderlichen Preisangaben enthalten, es sei denn, es handelt sich um unwesentliche
Einzelpositionen, deren Einzelpreise den Gesamtpreis nicht verdndern oder die Wertungsreihenfolge und den
Wettbewerb nicht beeintrachtigen.

Die Auftraggeberin behilt sich ferner vor, das Verfahren nach MaRgabe des § 48 UVgO aufzuheben.
Der Umschlag ist mit dem Vermerk

Bitte nicht 6ffnen!

z.H. Dr. Elena Malieva

Angebot: Lead Generation Mittelstand

Ende der Ausschreibungsfrist: 23.02.2026

zu kennzeichnen.

8.7. Sprache



Die Angebote sowie samtliche beizubringende Erklarungen und weitergehende Korrespondenz sind in deutscher
Sprache abzufassen. Einem Schriftstiick, das in einer anderen Sprache abgefasst ist, ist eine beglaubigte oder von
einem 6ffentlich bestellten oder beeidigten Ubersetzer oder Dolmetscher angefertigte Ubersetzung beizufiigen.

8.8. Geltung der VOL/B
Grundlage fur die Vertragsdurchfiihrung ist zudem die VOL/B in der zum Zeitpunkt der Angebotsabgabe
geltenden Fassung.

8.9. Bindefrist
Die Bindefrist endet am 31.03.2026.

V. Zuschlagskriterien

Das wirtschaftlich giinstigste Angebot wird aufgrund der nachstehenden Qualitdtskriterien und Gewichtungen,
neben dem Preis, den Zuschlag erhalten:

1. Konzept und Methodik 30%
2. Erfahrungen/ Referenzen in der Investorenakquise 30%
3. Anzahl der hochwertigen Terminvereinbarungen 40%

Erlduterungen: Die Kriterien werden mit Punktzahlen zwischen 0 und 3 bewertet. Dabei bedeuten die
Punktzahlen folgendes:

0: das Angebot wird den Erwartungen nicht gerecht

1: das Angebot erfiillt die Mindesterwartungen

2: das Angebot erfillt die Erwartungen voll, ist aber nicht hervorragend

3: das Angebot erfillt die Erwartungen in hervorragender Weise

Das Angebot des Bewerbers darf bei keinem Kriterium weniger als einen Punkt erreichen. Die jeweiligen
Punktzahlen werden mit den zugehérigen Gewichtungen multipliziert. Die Summe dieser Produkte muss
mindestens den Wert 200 erreichen. Diese Summe wird dann durch den angebotenen Preis dividiert. Die

hochste so gewonnene Kennzahl ist maRgeblich fur den Zuschlag.
Flr weitere Fragen stehen wir Ihnen gerne zur Verfligung. Nach Eingang und Sichtung Ihrer Angebotsunterlagen
werden wir uns kurzfristig mit lhnen in Verbindung setzen.

Wir freuen uns auf Ihr Angebot.

Mit freundlichen GriiRen

Thomas Einsfelder ppa. Ursula Goldacker



